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[bookmark: _GoBack]Аннотация. В научной статье рассмотрен один из распространенных внешнеэкономических операций – толлинг, то есть сделок, объектом которых является добываемое природное сырье. Рассмотрены преимущества и недостатки от проведения толлинговых сделок для стран – экспортеров и импортеров сырья. Особое внимание уделяется особенностям учетных операций от осуществления толлинговых сделок.
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Annotation. The scientific article describes one of the most common foreign economic operations - tolling, that is, transactions whose object is extracted natural raw materials. The advantages and disadvantages of carrying out tolling transactions for countries - exporters and importers of raw materials. Special attention is paid to the peculiarities of accounting operations from the implementation of tolling transactions.
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В современном бизнесе, как в России,  так и за рубежом, толлинг довольно распространен, под ним понимается специфическая схема предоставления сырья в компании, являющиеся переработчиками. Особенность состоит в том, что сам поставщик сырьевых ресурсов в то же время и владелец выработанной продукции, оплачивая за свой счет услуги компании – переработчика.
Можно отметить существенные различия по форме оплаты: если в развитых странах перерабатывающим компаниям оплачивают услуги денежными средствами, то в отечественной практике практически всегда (за редким исключением) оплата осуществляется натуральными продуктами. Схема реализации толлинга имеет различные виды: компания, предоставляющая сырье, может быть как автономной организацией, так и филиалом, либо головным офисом в вертикальной схеме; существенные условия взаимодействия по схеме толлинга могут регламентироваться как разовыми соглашениями, так и многолетними договорами; соглашение о толлинге может включать, а также и не обговаривать возможное содействие компании, предоставляющей сырье, в продаже части произведенных изделий, становящихся собственностью компании – переработчика.
Собственно в российской практике ведения бизнеса толлинг довольно часто используется во многих сферах ведения бизнеса. Учитывая влияние международных санкций и необходимость поддержки отечественного производителя, толлинг неоднократно выступает предметом многочисленных научных диспутов и дебатов.
 В качестве толлинга (термин взят с английского языка и дословно переводится как обработка механическим способом) понимается специфический тип хозяйственных операций с привлечением сырья компании – давальщика, при этом она входит в разряд внешнеэкономических сделок. Специфика операции состоит в следующем: обязательно заказчиком выступает зарубежная фирма, импортирующая материалы, а после ее переработки транспортирующая конечный товар (вернее, его большую часть) за рубеж.
Огромная роль толлинга в решении проблем, связанных с обеспечением занятости, а также повышением уровня использования производственных мощностей, особенно заметна в развивающихся государствах, где традиционно рабочая сила дешевая, за последние годы количество создаваемых на базе толлинговых сделок рабочих место составляет около 1 миллиона. 
Как правило, развитие толлинговых сделок и их все большее вовлечение во внешнеэкономический оборот, приводит к вывозу рабочей силы, что особенно важно в условиях существенной безработицы и постоянно увеличивающихся сумм вложений. В то же время отдельное внимание следует уделить психологическому фактору, поскольку имеет место боязнь потери работы, данная фобия базируется на таких предположениях:
- постоянно растущий ввоз продукции зарубежных производителей всегда увеличивает уровень безработицы;
- вывозимый капитал несколько снижает возможность открытия компаний внутри государства, осуществляющего вложения.
Однако данные недостатки компенсируются и существенными выгодами, особенно для компаний:
 - постоянно обостряющаяся конкурентная борьба заставляет задействовать выгоды в ценовой политике государств, исполняющих заказы по толлингу;
- расширение перспектив в процессе реализации зарубежных вложений, предусматривающих применение расширенного сервиса и организации материально – технического обеспечения открывающихся производственных предприятий, финансированию экспериментальных и технологических разработок, получение возможности наладить менее дорогостоящий выпуск продукции, расширение рынка сбыта, а также применение более удобных схем расчета себестоимости продукции, изготовленной по отдельным заказам.
Включение компаний, принадлежащих к развитым государствам, в контрактах толлинга, воздействует также и на прочие сферы, тем самым преобразуя общую структуру производства всей страны. В первую очередь среди таких сфер производства следует назвать отрасли, производящие сопутствующую продукцию (или дополняющую товары, выпускаемые в результате толлинга), отрасли бизнеса, в основном, в сфере услуг и сервиса, обслуживающего компании – поставщики.
Это приводит к тому, что фирмы, даже не вовлеченные в толлинг, направляют свои усилия на оптимизацию организации основных процессов. Учитывая потребность в существенных инвестициях для обеспечения данного обстоятельства, данная возможность применяется исключительно тех изделий, которые подвергаются стандартизации, то есть может выпускаться на оборудовании, крайне редко меняющемся по причине изменения основных процессов производства. Кроме того, принимается к сведению производство изделий, входящих в разряд «высоких технологий», по данной причине не являющихся объектом массового производства.
Как правило, практически всегда страны – заказчики прибегают к возможности открыть филиал или же представительство для обслуживания толлингового заказа в регионе, отличающемся сравнительно невысокой стоимостью рабочей силы. Это может осуществляться путём создания дочернего перерабатывающего предприятия за границей или же просто путём размещения толлинговых заказов на иностранных заводах. Последний вариант имеет недостаток, выражающийся в том, что заказчик не может напрямую влиять на производственный процесс предприятия в стране с низкими расходами на заработную плату.
Как уже отмечалось, в процессе переработки также принимают участие сервисные предприятия и поставщики исходного материала. Так как большинство исходного материала, согласно имеющимся исследованиям, поставляется из страны-заказчика, со временем эти фирмы вынуждены последовать за своими заказчиками в перерабатывающие страны. По причине региональной концентрации определённых отраслей для таких фирм имеется дополнительная возможность заполучить новых покупателей из других индустриальных стран. 
Индустриальными странами предпринимаются также меры для ограничения ввоза дешёвой продукции из стран с более низкими расходами по заработной плате для поддержания отечественного производителя. 
Особенность данной бухгалтерской операции заключается в том, что компания, перерабатывающая сырье, не получает право собственности на данные материалы, собственно это является причиной их не оприходования на счете 10 «Материалы».
В то же время необходимо учесть, что и материалы, вовлеченные для процесса переработки, и полученные изделия, отмечаются на счете 003 «Материалы и сырье для переработки» до факта их отгрузки компании – заказчику толлинговой сделки.
Когда компания предоставляет материалы, компоненты, сырье для последующей их переделки сторонней фирме, впоследствии продавая конечный продукт, подобные операции принято считать производственными.
В то же время, на всем протяжении переработки сырья и материалов, компания – заказчик оставляет за собой все права собственности, что позволяет учесть их на счете 10 «Материалы и сырье», однако для этого целесообразно открыть вспомогательный счет 10/7 «Материалы и сырье, отданные на переработку».
Всего в практике ведения учета применяют три модели отображения учетных записей по передаче сырья и материалов, исходя из особенностей технологии:
- передел сырья и материалов;
- предоставление сырья и материалов для производства конечного товара;  
- предоставление определенных изделий для их дальнейшей переделки и получения готовой продукции.
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