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ВВЕДЕНИЕ
В системе показателей, характеризующих эффективность производства и реализации, одно из ведущих мест принадлежит себестоимости продукции. В себестоимости продукции, как синтетическом показателе, отражаются все стороны производственной и финансово-хозяйственной деятельности предприятия: степень использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов, качество работы отдельных работников и руководства в целом.

Закон рыночной экономики требует постоянного контроля за формированием себестоимости создаваемой продукции и представляемых услуг. На предприятиях появляется жизненная необходимость в исчислении достоверного показателя себестоимости с точки зрения его экономической сущности, которая определяется рядом экономических принципов.

Анализ себестоимости продукции, работ и услуг имеет, важное значение. Он позволяет выяснить тенденции изменения данного показателя, выполнения плана по его уровню, определить влияние факторов на его прирост и на этой основе дать оценку работы предприятия по использованию возможностей и установить резервы снижения себестоимости продукции.

Получение наибольшего эффекта с наименьшими затратами, экономия трудовых, материальных и финансовых ресурсов зависят от того, как решает предприятие вопросы снижения себестоимости продукции.

Получение наибольшего эффекта с наименьшими затратами, экономия трудовых, материальных и финансовых ресурсов зависят от того, как решает предприятие вопросы снижения себестоимости продукции.

Выявление резервов снижения себестоимости должно опираться на комплексный технико-экономический анализ работы предприятия: изучение технического и организационного уровня производства, использование производственных мощностей и основных фондов, сырья и материалов, рабочей силы, хозяйственных связей.

Актуальность темы: себестоимость продукции – один из основных показателей, характеризующих экономические результаты хозяйственной деятельности предприятия, и играет  важную роль в обеспечении повышения эффективности производства, а экономический анализ производственно-хозяйственной деятельности предприятия, является составной частью экономических методов управления. 

Методы учета производственных затрат, планирования и калькулирования себестоимости продукции (работ, услуг) в значительной степени зависят от отраслевой принадлежности предприятия, методов организации производства, особенностей технологического процесса, разнообразия продукции, массовости выпуска и других условий.

Объектом исследования  - выступает ЗАО  «РУСЬ». 

Предмет исследования: себестоимость выпускаемой продукции ЗАО  «РУСЬ».

Цель дипломной работы: провести анализ себестоимости выпускаемой продукции предприятия ЗАО  «РУСЬ» и разработать меры  по их снижению.

Для достижения поставленной цели необходимо решить следующие задачи:

1. изучить теоретические основы анализа себестоимости продукции предприятии;

2. провести анализ себестоимости выпускаемой продукции ЗАО  «РУСЬ»;

3. разработать пути снижения себестоимости ЗАО  «РУСЬ».

Методика анализа финансовой отчетности в России была разработана достаточно давно и успешно применялась при оценке финансовой устойчивости и платежеспособности отечественного предприятия. Разработкой методических основ занимались и занимаются такие ученые, как Барнгольц С.Б., Ефимова О.В., Шеремет А.Д., Донцова Л.В., Сайфулин Р.С., Ковалев В.В., Гиляровская Л.Т., и другие ученые.
При написании  дипломной работы нормативной базой послужили: Конституция Российской Федерации; Гражданский Кодекс Российской Федерации.
При проведении данного анализа использованы следующие приемы и методы: метод системного анализа и синтеза, горизонтальный, вертикальный и сравнительный анализ,  анализ коэффициентов (абсолютных и относительных показателей), факторный анализ, метод группировки, цепных подстановок.

Информационной базой для проведения анализа финансового состояния предприятия служит бухгалтерская отчетность ЗАО  «РУСЬ» за 2013г.-2017г.г.
В первой главе  рассмотрены теоретические основы  анализа себестоимости продукции предприятии. Во второй главе проведён анализ себестоимости выпускаемой продукции ЗАО  «РУСЬ»  на основе методики, представленной в первой главе. В третьей главе разработаны пути снижения себестоимости ЗАО  «РУСЬ».

Дипломная работа состоит из введения, трёх глав, разделённых на параграфы,  заключения, списка источников информации, приложения. 

ГЛАВА 1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ АНАЛИЗА  СЕБЕСТОИМОСТИ ПРОДУКЦИИ

1.1 Сущность себестоимости продукции

Себестоимость продукции, работ или услуг - это денежное выражение суммы затрат, необходимых на производство и сбыт данной продукции, а более точно ее единицы. Под затратами понимаются выраженные в денежной форме затраты всех видов ресурсов: основных фондов, природного и промышленного сырья, материалов, топлива и энергии, труда, используемых непосредственно в процессе изготовления продукции и выполнения работ, а также для сохранения и улучшения условий производства и его совершенствования (более подробно затраты будут рассмотрены чуть ниже). Состав затрат [21, с. 235], включаемых в себестоимость продукции, их классификация по статьям определяются государственным стандартом, а методы калькулирования − самими предприятиями.

Себестоимость продукции, представляя собой затраты предприятия на производство и обращение, служит основой соизмерения расходов и доходов, т.е. самоокупаемости - основополагающей признака рыночного хозяйственного расчета. Себестоимость - один из важнейших показателей эффективности потребления ресурсов.

Анализ себестоимости продукции направлен на выявление возможностей повышения эффективности использования материальных, трудовых и денежных ресурсов в процессе производства, снабжения и сбыта продукции. Изучение себестоимости продукции позволяет дать более правильную оценку уровню показателей прибыли и рентабельности, достигнутому на предприятиях. Но для правильной оценки и анализа себестоимости продукции недостаточно знать лишь определение этого показателя. Очень важной стороной в этом вопросе является рассмотрение и изучение статей затрат предприятия, включаемых в себестоимость[3, с. 332].

Как экономическая категория себестоимость продукции выполняет ряд важнейших функций:

•  учет и контроль всех затрат на выпуск и реализацию продукции;

• база для формирования оптовой цены на продукцию предприятия и определения прибыли и рентабельности;

• экономическое обоснование целесообразности вложения реальных инвестиций на реконструкцию, техническое перевооружение и расширение действующего предприятия;

• определение оптимальных размеров предприятия;

• экономическое обоснование и принятие любых управленческих решений и др. 

Производственная себестоимость и коммерческие расходы составляют полную, или коммерческую себестоимость продукции[16, с. 333]. 

Ее реальное определение на предприятии необходимо для:

- маркетинговых исследований и принятия на их основе решений о начале производства нового изделия с наименьшими затратами;

- определения степени влияния отдельных статей затрат на себестоимость продукции (работ, услуг);

- ценообразования;

- правильного определения финансовых результатов работы, а соответственно и налогообложение и прибыли. 

Разделение текущих и капитальных затрат.

К текущим относятся расходы производственных ресурсов, которые, как правило, потребляются в одном хозяйственном цикле. К капитальным относятся расходы на внеоборотные активы, используемые в нескольких циклах производства, стоимость которых включается в текущие издержки посредством начисления амортизации.

Допущение временной определенности фактов хозяйственной деятельности - принцип начисления.

Согласно данному принципу факты хозяйственной деятельности предприятия относятся к тому отчетному периоду, в котором они имели место, независимо от фактического времени поступления или выплаты денежных средств, связанных с этими фактами.

Допущение имущественной обособленности предприятия.

В соответствии с этим принципом имущество и обязательства предприятия существуют обособленно от имущества и обязательств собственников этого предприятия.

Четыре приведенных принципа являются исчерпывающими при решении вопроса о включении в себестоимость тех или иных расходов. Достоверно исчисленный показатель себестоимости[16, с. 333] обеспечивает правильность формирования основного финансового результата деятельности предприятия - прибыли от реализации продукции. Прибыль в условиях рыночной экономики является основной целью деятельности предприятий, поэтому по мере возникновения и развития в экономике страны конкуренции, демонополизации, свободной системы ценообразования будет возрастать роль себестоимости как важнейшего фактора, влияющего на рост массы прибыли. 

Задачами анализа себестоимости продукции являются:

· оценка обоснованности и напряженности плана по себестоимости продукции, издержками производства и обращения на основе анализа поведения затрат;

· установление динамики и степени выполнения плана по себестоимости;

· определение факторов, повлиявших на динамику показателей себестоимости и выполнения плана по ним, величины и причины отклонений фактических затрат от плановых;

· анализ себестоимости отдельных видов продукции;

· выявление резервов дальнейшего снижения себестоимости продукции.

Но затраты имеют ряд особенностей, о которых нельзя забывать:

1) затраты хозяйствующих субъектов постоянно изменяются. Исходя из этого принципа, в управленческом учете выделяют постоянные, переменные и условно-постоянные расходы. Переменные затраты [4, с. 366] имеют определенную зависимость от объемов производственной деятельности или от степени загрузки производственных мощностей. Постоянные затраты не имеют четкой зависимости от объемов производства, они более привязаны к временному фактору. Постоянные и условно-постоянные затраты – это весьма условные понятия, так как только в определенном временном периоде некоторые затраты действительно могут быть неизменимыми.

2) многообразие затрат и различные методы их классификации позволяют удовлетворять различные потребности управления, что обуславливает многообразие методов их учета и калькулирования себестоимости 
3) очень трудно дать оценку прямых затрат и распределить косвенные затраты таким образом, чтобы они наиболее точно отражали реально понесенные затраты при производстве и реализации той или иной продукции









Рисунок 1. Классификация методов учета затрат

Прямые затраты – это затраты, связанные непосредственно с одним объектом учета затрат, косвенные затраты – это совокупность понесенных затрат, связанных одновременно с несколькими объектами отнесения затрат, которые невозможно связать с конкретным единственным объектом отнесения затрат, они подлежат распределению между объектами учета затрат, база распределения выбирается самостоятельно предприятием.

4) многие эффективные методы учета затрат основаны на использовании норм расходов, а так как каждое производственное предприятие имеет свои технологические особенности, то и нормы должны устанавливаться индивидуально.

Целенаправленное воздействие на затраты требует их классификации в целях обеспечения эффективного управления доходностью организации 

Затраты, образующие себестоимость[3, с. 332], по экономическому содержанию группируются по следующим элементам: материальные затраты, затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизация основных фондов, прочие затраты. Их структура формируется под влиянием различных факторов: характера производимой продукции (работ, услуг) и потребляемых материально-сырьевых ресурсов, технико-экономических особенностей производства, форм его организации и размещения, условий снабжения и сбыта продукции и т.д. Отчисления на заработную представляют собой форму перераспределения национального дохода на финансирование общественных потребностей. Удельный вес отчислений в общем объеме затрат связан с уровнем затрат на оплату труда. Существенную долю занимают затраты на оплату процентов за кредит, за услуги связи, вычислительных центов и банков, а также оплата сторонним организациям и пр.

Состав затрат предприятия разнообразен. Это не только затраты на сырье и материалы, на заработную плату, амортизацию, но и затраты предприятия, связанные с уплатой налогов, штрафов, содержанием жилья на балансе предприятия, оплатой путевок для работников предприятия, строительством новых объектов основных фондов и т.д.

Перечислим наиболее основные затраты предприятия, которые включаются в себестоимость продукции (работ, услуг). Сюда относятся следующие затраты:

· непосредственно связанные с производством продукции, обусловленные технологией и организацией производства;

· связанные с использованием природного сырья;

· на подготовку и освоение производства (проверка готовности агрегатов, изготовление пробных образцов продукции и др.);

· некапитального характера, связанные с совершенствованием технологии и организации производства, а также по повышению качества продукции, ее надежности, долговечности, осуществляемые в ходе производственного процесса;

· связанные с изобретательством и рационализаторством, включая затраты на организацию выставок, конкурсов, выплату авторских вознаграждений;

· на обслуживание производственного процесса (обеспечение производства сырьем, материалами, топливом, энергией, а также выполнение санитарно-гигиенических требований и затраты на охрану);

· по обеспечению нормальных условий труда и техники безопасности, включая устройство и содержание бань, душевых, прачечных и т. п., а также затраты на обеспечение работников спецодеждой, питанием;

· текущие, связанные с содержанием и эксплуатацией фондов природоохранного назначения.

При этом платежи за предельно допустимые выбросы загрязняющих веществ осуществляются за счет себестоимости продукции [21, с. 235], а платежи за их превышение за счет чистой прибыли; - связанные с управлением производством. Сюда относятся затраты на содержание аппарата правления, затраты на материально-техническое и транспортное обслуживание их деятельности, эксплуатационные расходы по содержанию зданий управления, офисов, оборудования, инвентаря, затраты на командировки, оплата услуг связи, вычислительных центров, банков, а также услуг, осуществляемых сторонними организациями по управлению, оплата консультаций, аудиторских услуг, представительские расходы. Но для целей налогообложения затраты на содержание служебного автотранспорта, компенсации за использование для служебных поездок личного автотранспорта, командировочные и представительские расходы принимаются в пределах, установленных законодательством. Не включаются в себестоимость продукции затраты, связанные с аудиторской проверкой, проводимой по инициативе одного из учредителей предприятия, а также затраты по созданию и совершенствованию систем и средств управления капитального характера, затраты на установку и подключение телефонов и др.;

· связанные с подготовкой и переподготовкой кадров. Для целей налогообложения оплаты по договорам с учебными учреждениями для подготовки, повышения квалификации и переподготовки кадров включаются в себестоимость продукции не более 2% расходов на оплату труда промышленно-производственного персонала предприятия;

· по транспортировке рабочих к месту работы и обратно в направлениях, не обслуживаемых пассажирским транспортом общего пользования;

· страховые взносы;

· платежи по добровольному страхованию имущества предприятия, а также платежи по заключению в пользу своих работников договоров страхования от несчастных случаев, медицинского страхования и договоров с негосударственными пенсионными фондами, имеющими соответствующую лицензию - в пределах 1% от объема реализуемой продукции;

· на оплату процентов по полученным кредитам банков. Для целей налогообложения затраты по оплате процентов по просроченным кредитам налоговыми органами не принимаются, а по оплате процентов банков принимаются в пределах учетной ставки банка, увеличенной на 3 пункта;

· связанные со сбытом продукции;

· амортизационные отчисления на полное восстановление основных производственных фондов по нормам, утвержденным в установленном порядке;

· амортизация нематериальных активов;

· плата за аренду отдельных объектов основных производственных фондов, а также лизинговые платежи по операциям финансового лизинга;

· налоги, сборы, платежи и другие обязательные отчисления, производимые в соответствии с действующим законодательством;

- другие виды затрат, включаемые в себестоимость продукции (работ, услуг) в соответствии с установленным законодательством порядком.

Затраты на производство продукции (работ, услуг) включаются в себестоимость продукции того отчетного периода, к которому они относятся, независимо от времени оплаты. Следует отметить, что часть расходов, включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг) нормируется для целей налогообложения, например, расходы на подготовку кадров, рекламу, представительские расходы и т. п. В себестоимость[4, с. 366] включают полную сумму таких расходов, но при расчете налогооблагаемой прибыли к ее фактически полученной величине прибавляют расходы, произведенные предприятием сверх норм. Кроме того, в себестоимость продукции включают потери от брака, потери от простоев по внутрипроизводственным причинам и от недостачи поступивших материальных ресурсов в пределах норм естественной убыли.

Разобравшись, таким образом, какие затраты предприятия относятся на себестоимость продукции, а какие на чистую прибыль, необходимо произвести их анализ.

Деление затрат на постоянные и переменные позволяет выявить зависимость темпов роста затрат от темпов роста деловой активности путем расчета коэффициента реагирования: 
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Где, к – коэффициент реагирования, 
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 – объем производства.

Если расчетный коэффициент меньше единицы, то имеют место дигрессивные затраты. То есть затраты увеличиваются большими темпами, чем деловая активность. Примером дигрессивных затрат являются транспортные, ремонт оборудования, электроэнергия и т.д. Если расчетный коэффициент больше единицы, то затраты прогрессивные. Прогрессивные затраты возникают из-за сбоев в производстве, неритмичности производства и наличия других непроизводственных расходов.

Зная, какая часть затрат является постоянной, можно описать поведение затрат, используя общеизвестную формулу:
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 – совокупные затраты, 


[image: image6.wmf]FC

 – постоянные затраты, 
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 – переменные затраты на единицу продукции, 
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 – объем производства.

Использование данной формулы позволяет проводить расчет затрат, которые понесет хозяйствующий субъект при любом объеме производства. Для российских предприятий в результате расчета можно получить исходное значение затрат, которое будет корректироваться в зависимости от воздействия внешних факторов. Так, например, наличие долгосрочного договора на поставку исходного сырья, материалов и других ресурсов еще не гарантирует своевременного исполнения обязательств. Так же необходимо учитывать отраслевую специфику предприятия. 

В соответствии с рассматриваемой классификацией на этапе планирования выделяют принимаемые и непринимаемые в расчет затраты. При принятии решений необходимо рассчитать размер затрат, которые будут сделаны хозяйствующим субъектом при осуществлении данного решения. Значит, следует выделить те затраты, которые от принимаемого решения.

Одной из категории исследуемых затрат являются безвозвратные затраты. Они ранее возникли в результате принятия некоторого решения и уже не могут быть изменены. Поэтому данные затраты не следует принимать в расчет. Примером безвозвратных затрат может быть остаточная стоимость основных средств.

Вмененные затраты характеризуют возможность, которая потеряна или которой жертвуют, когда выбор какого-то альтернативного курса действий требует отказа от другого. Например, вмененный расход на управление дочерним предприятием, вмененный процент на вложенный капитал. 

Разделение затрат на планируемые и непланируемые способствует оперативному выявлению и устранению причин, повлекших возникновение сбоев, а также осуществление мер, неправленых на их предупреждение.

Следующей группой затрат являются приростные и предельные затраты. Приростные затраты считаются дополнительными и связаны с изготовлением дополнительной партией продукции. В случаях, когда дополнительные затраты распределяются на единицу продукции, они называются предельными.

Формирование себестоимости продукции представляет собой суммирование затрат организации, сопряженных с процессом производства и относящихся к определенному отчетному периоду. При этом в зависимости от цели определения себестоимости продукции: для бухгалтерского учета, для налогообложения, для принятия управленческих решений - затраты могут относиться на себестоимость продукции в разном размере, и их номенклатура может варьироваться.

1.2 Показатели себестоимости продукции

Систематически в течение года предприятие должно проводить анализ затрат с целью выявления внутрипроизводственных резервов их снижения, а также для анализа уровня и динамики изменения стоимости продукции. Для этого используется ряд показателей, основными являются такие показатели, как затраты на производство и реализацию всего объема товарной продукции, затраты на один рубль товарной продукции и себестоимость конкретного вида продукции. Рассмотрим их:

1. Затраты на производство и реализацию всего объема товарной продукции (полная себестоимость) определяются сметой затрат, то есть рассчитываются путем суммирования затрат по основным экономическим элементам. Данный показатель необходим для определения прибыли от реализации продукции, а следовательно прибыли для налогообложения. На себестоимость товарной продукции могут повлиять следующие факторы:

· изменение объема выпущенной продукции;

· отклонения в ассортименте выпущенной продукции;

· цены на материальные ресурсы.

2. Затраты на один рубль товарной продукции рассчитываются как отношение полной себестоимости продукции ко всему объему реализованной товарной продукции (или к цене данного объема товарной продукции).

Это наиболее известный на практике обобщающий показатель, который отражает себестоимость единицы продукции в стоимостном выражении, без разграничения ее по конкретным видам. Он показывает, во сколько обходится предприятию получение каждого рубля выручки. Показатель широко используется при анализе снижения себестоимости [21, с. 235] и позволяет, в частности, охарактеризовать уровень и динамику затрат на производство продукции в целом по промышленности.

3. Себестоимость конкретного вида продукции отражает затраты предприятия на производство этого вида продукции. Этот показатель нужен предприятию для того, чтобы оно имело возможность определить, на сколько эффективно производство того или иного вида продукции при сложившемся на рынке уровне цен на данный вид продукции и при сложившемся на предприятии уровне затрат (себестоимости). Если сложившаяся себестоимость выше рыночного уровня цен на данный вид продукции, предприятие вынуждено либо снимать с производства этот вид продукции, либо снижать свои затраты. В связи с этим предприятие, в принципе не регламентированное действующим законодательством к определению себестоимости каждого вида продукции, вынуждено постоянно рассчитывать этот показатель для организации безубыточного производства.

Необходимо различать общую себестоимость [3, с. 332] всей произведенной продукции и общую сумму затрат, приходящихся на изготовление продукции определенного объема и состава; индивидуальную себестоимость - затраты на производство только одного изделия (например, на изготовление уникального агрегата при условии, что в данном производственном звене никаких других видов продукции одновременно не производится); и среднюю себестоимость, определяемую делением общей суммы затрат на количество произведенной продукции.

В зависимости от объема включаемых в себестоимость затрат различают себестоимость операционную, цеховую, производственную и полную.

Операционная (технологическая, агрегатная) отражает затраты на выполнение данной технологической операции.

Цеховая себестоимость включает затраты на производство продукции в пределах цеха, в частности прямые материальные затраты на производство продукции, амортизация цехового оборудования, заработная плата основных производственных рабочих цеха, социальные отчисления, расходы по содержанию и эксплуатация цехового оборудования, общецеховые расходы. Цеховая себестоимость является исходной базой для определения промежуточных внутризаводских планово-расчетных цен при организации внутризаводского хозяйственного расчета.

Производственная себестоимость (себестоимость готовой продукции) охватывает затраты предприятия на производство продукции. Помимо цеховой себестоимости в нее входят общезаводские расходы (административно-управленческие и общехозяйственные затраты) и затраты вспомогательного производства.

Полная себестоимость (себестоимость реализованной (отгруженной) продукции) включает все затраты, связанные с производством и реализацией продукции. Она отличается от производственной себестоимости на величину внепроизводственных расходов (коммерческие затраты - затраты на упаковку, хранение, погрузку, транспортировку и рекламу) и исчисляется только по товарной продукции. Следует иметь в виду, что эти расходы зависят от объема отгруженной продукции и являются переменными.

Различают плановую и фактическую себестоимость. 

Плановая себестоимость[4, с. 366] определяется в начале планируемого года исходя из плановых норм расходов и иных плановых показателей на этот период. Фактическая себестоимость определяется в конце отчетного периода на основании данных бухгалтерского учета о фактических затратах на производство. Плановая себестоимость и фактическая себестоимость определяются по одной методике и по одним и тем же калькуляционным статьям, что необходимо для сравнения и анализа показателей себестоимости.

Различают также индивидуальную и среднеотраслевую себестоимость.

Индивидуальная себестоимость обусловливается конкретными условиями, в которых действует то или другое предприятие.

Среднеотраслевая себестоимость определяется как средневзвешенная величина и характеризует средние затраты на единицу продукции по отрасли, поэтому она находится ближе к общественно необходимым затратам труда.
Анализ общепроизводственных и общехозяйственных расходов в себестоимости единицы изделия производится с учетом результатов, полученных при анализе их в целом по предприятию. Эти расходы распределяются между отдельными видами изготовленной продукции пропорционально прямым затратам за исключением покупных материалов.

Сумма этих расходов, приходящаяся на единицу продукции, зависит от изменения:

· общей суммы цеховых и общезаводских расходов;

· суммы прямых затрат, которые являются базой распределения накладных;

· объема производства продукции.

Для расчета влияния этих факторов используется способ цепной подстановки.

Коммерческие расходы включают:

· расходы по доставке товаров покупателям — зависят от расстояния перевозки, веса перевезенного груза, транспортных тарифов за перевозку грузов, вида транспортных средств;

· расходы по погрузке и выгрузке — могут изменяться в связи с изменением веса отгруженной продукции и расценок за погрузку и выгрузку одной тонны продукции;

· расходы на тару и упаковочные материалы — зависят от их количества и стоимости; количество, в свою очередь, связано с объемом отгруженной продукции и нормой расхода упаковочных материалов на единицу продукции; экономия на упаковочных материалах не всегда желательна;

· маркетинговые расходы (реклама, исследование рынка и т.д.).

В заключение анализа косвенных затрат подсчитываются резервы возможного их сокращения и разрабатываются конкретные рекомендации по их освоению.

1.3 Классификация затрат на производство

Большое значение для правильной организации учета производственных затрат имеет их научно обоснованная классификация. Необходимость изучения структуры себестоимости обусловлена тем, что затраты предприятия на производство продукции различны по своей экономической природе и величине, а следовательно и по удельному весу в полной себестоимости. В связи с многообразием издержек производства их принято группировать по различным признакам в качественно однородные совокупности.
Группировка затрат по экономическим элементам. Чтобы выяснить, под влиянием каких факторов сформировался данный уровень себестоимости, в какой мере и в каком направлении эти факторы влияли на общую себестоимость, необходимо разделить различные расходы на группы, или элементы затрат.

В основу этой группировки кладется признак экономического содержания того или иного расхода. Затраты на сырье, топливо, на оплату труда и другие расходы в этом случае рассматриваются не просто как слагаемые себестоимости, а как возмещение затрат овеществленного и живого труда -возмещение потребленных предметов и средств труда и самого труда.

Среди затрат на производство выделяются следующие элементы:

· материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов);

· затраты на оплату труда;

· отчисления на заработную плату;

· амортизация основных фондов;

· прочие затраты.

По этим элементам на предприятии составляется «Смета затрат на производство», которая определяет общую сумму всех затрат предприятия на планируемый объем производства.

Рассмотрим эти элементы более подробно. В элементе «Материальные затраты» отражается стоимость:

- приобретаемых со стороны сырья и материалов, которые входят в состав вырабатываемой продукции;

-покупных материалов, используемых в процессе производства продукции для обеспечения нормального технологического процесса и для упаковки продукции, а также запчастей для ремонта оборудования;

- покупных комплектующих изделий и полуфабрикатов, подвергающихся в дальнейшем дополнительной обработке на данном предприятии;

· работ и услуг производственного характера, выполненными другими предприятиями или производствами того же предприятия, не относящимися к основному виду деятельности;

· приобретаемых со стороны топлива и энергии всех видов, расходуемых на технологические цели.

Стоимость материальных ресурсов формируется исходя из цен их потребления (без учета НДС), наценок, таможенных пошлин, платы за транспортировку, хранение и доставку, осуществляемых другими предприятиями и пр.

Сумма всех указанных выше затрат, израсходованная на выпуск продукции, уменьшается на стоимость [21, с. 235] возвратных отходов производства (возникающие в процессе превращения исходного материала в готовую продукцию остатки сырья и материалов, утерявшие полностью или частично потребительные качества исходного материала, но могущие быть вторично использованы предприятием в качестве материала на выпуск продукции или реализованы на сторону).

В элемент «Затраты на оплату труда» входят:

- затраты на оплату труда основного производственного персонала предприятия, включая премии рабочим и служащим, а также компенсации в связи с повышением цен и индексацией доходов в пределах норм, предусмотренных законодательством;

- компенсации, выплачиваемые в установленных законодательством размерах женщинам, находящимся в частично оплачиваемом отпуске по уходу за ребенком.

Элемент «Отчисления на социальные нужды» включает обязательные отчисления по установленным законодательством нормам от сумм затрат на оплату труда.

В элементе «Амортизация основных фондов» отражается сумма амортизационных отчислений на полное восстановление основных производственных фондов, определяемая исходя из балансовой стоимости утвержденных в установленном порядке норм.

К элементу «Прочие затраты» относятся:

· износ по нематериальным активам;

· арендная плата;

· вознаграждения за изобретения и рационализаторские предложения;

· обязательные страховые платежи;

· проценты по кредитам банков;

· налоги, включаемые в себестоимость продукции (работ, услуг);

· отчисления во внебюджетные фонды;

· оплата услуг рекламных агентов и аудиторских организаций, связи, вычислительных центров, вневедомственной охраны др.

Распределение затрат по экономическим элементам позволяет выделить две основные их группы: затраты прошлого труда, овеществленные в стоимости потребленных предметов труда (сырье, материалы и т.д.) и средств труда (амортизация), и затраты живого труда (расходы на оплату труда). Из прочих затрат обычно две трети относятся к материальным затратам, а остальное - к затратам живого труда.

Таким образом, поэлементный анализ себестоимости[4, с. 366] показывает конкретные расходы на производство продукции, независимо от места их возникновения и не отражает процесса формирования себестоимости продукции по этапам ее производства.

Этим целям отвечает группировка затрат по калькуляционным статьям, которая учитывает затраты по месту их возникновения и направлению, а потому дает возможность определить уровень себестоимости по отдельным видам продукции.

В промышленности принята следующая типовая классификация затрат по статьям калькуляции:

1. Сырье и основные материалы.

2. Вспомогательные материалы (покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производственного характера).

3. Возвратные отходы (вычитаются из себестоимости).

4. Топливо и энергия на технологические цели.

Итого: Материалы.

5. Заработная плата рабочих.

6. Отчисления на заработную плату
7. Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования.

8. Резерв на ремонт.

9. Амортизация основных средств.

10. Общепроизводственные расходы.

11. Общехозяйственные расходы.

Итого: Производственная себестоимость.

12. Коммерческие расходы.

Итого: Полная себестоимость.

Перечисленные статьи могут быть изменены с учетом характера и структуры производства. По данным статьям производится калькулирование себестоимости продукции и составляются калькуляции. В зависимости от того, удельный вес каких затрат преобладает в их общей структуре, выделяют отрасли трудоемкие (угольная, горнорудная промышленность, лесозаготовки), материалоемкие (многие отрасли легкой и пищевой промышленности), энергоемкие (цветная металлургия), а также отрасли с большим удельным весом затрат на амортизацию (нефтедобывающая и газовая промышленность).

Такая классификация имеет важное значение, прежде всего, для определения путей снижения себестоимости.

По характеру связи с технологическим процессом (с объемом производства) различают основные и накладные расходы.

Основные расходы непосредственно связаны с технологическим процессом производства: сырье и основные материалы, вспомогательные материалы и другие расходы, кроме общепроизводственных и общехозяйственных. Основные расходы, как правило, являются условно-переменными: их общая величина изменяется примерно пропорционально изменению объема произведенной продукции.

Накладные расходы[16, с. 333] связаны с процессами организации, управления и обслуживания производства. С объемом производства эти расходы связаны слабо, изменяются не пропорционально ему, поэтому они называются условно-постоянными. Сюда относятся затраты, абсолютная величина которых лимитируется по цеху или предприятию в целом и не находится в прямой зависимости от объема выполнения производственной программы (расходы на отопление и освещение помещений, заработная плата управленческого персонала).

Не все виды издержек могут быть прямо отнесены на конкретные виды продукции, многие из них должны быть сначала определены в целом и только затем распределены между различными изделиями. Поэтому по способу отнесения на себестоимость продукции различают прямые и косвенные расходы, выделить которые позволяет группировка затрат по статьям калькуляции.

Прямые затраты находятся в прямой зависимости от объема выпуска продукции или от времени, затраченного на его изготовление и могут быть прямо и непосредственно отнесены на его себестоимость: сырье и основные материалы, потери от брака и некоторые другие.

Косвенные затраты не могут быть отнесены прямо на себестоимость отдельных видов продукции и распределяются косвенно, при помощи условных расчетов, например пропорционально оплате труда производственных рабочих: общепроизводственные, общехозяйственные, внепроизводственные расходы и др.

Статьи, объединяющие косвенные расходы, называют комплексными. Сумма всех прямых затрат составляет производственную себестоимость изделия. Сумма всех прямых[4, с. 366] и косвенных затрат дает себестоимость реализованной продукции.

Деление затрат на прямые и косвенные зависит от отраслевых особенностей, организации производства, принятого метода калькулирования себестоимости продукции, например в угольной промышленности, где вырабатывается лишь один вид продукции, все затраты являются прямыми.

По периодичности возникновения расходы делятся на текущие и единовременные. Текущие расходы имеют частую периодичность (расход сырья и материалов). Единовременные (однократные) - расходы на подготовку и освоение выпуска новых видов продукции.

1.4 Методика проведения анализа себестоимости

Экономический анализ, как элемента управления затратами находится в тесной взаимосвязи с остальными его составляющими. Он строится на информации учета, отчетности, планов, прогнозов. Главная цель анализа – выявление возможностей более рационального использования производственных ресурсов, снижение затрат на производство и реализацию и обеспечение прибыли.

Результаты анализа служат основой для принятия управленческих решений на уровне руководства предприятием и являются исходным материалом для работы финансовых менеджеров.

   В задачи анализа затрат на производство и реализацию продукции входит:

· оценка динамики и выполнения плана по важнейшим показателям себестоимости;

· определение факторов, повлиявших на динамику показателей и выполнение плана по ним, а также сумм и причин отклонения фактических затрат от плановых;

· оперативное воздействие на формирование показателей себестоимости;

· выявление и мобилизация резервов дальнейшего снижения себестоимости продукции.

Детальный анализ сложившегося в базисном периоде уровня затрат должен предшествовать планированию и прогнозированию себестоимости продукции. В процессе анализа выявляются резервы снижения себестоимости продукции, которые затем учитываются при разработке текущих и перспективных планов.

Анализу принадлежит важнейшая роль в обеспечении оптимального уровня себестоимости, а следовательно максимизации прибылей и повышении конкурентоспособности предприятия. Однако в последние годы анализу хозяйственной деятельности не уделялось достаточного внимания, т.к. в нем не было объективной необходимости. Становление рыночных отношений требует совершенствования методологии анализа с учетом особенностей переходного к рыночной экономике периода и международного опыта.

Эффективное управление себестоимостью продукции невозможно без строго и регулярного контроля за уровнем затрат на производство. Контроль – завершающий процесс планирования и анализа, направляющий деятельность предприятия на выполнение установленных заданий, позволяющий вскрывать и устранять возникающие отклонения. Существуют разные сферы и виды контроля. Однако они постоянно меняются, обладают отличительными особенностями на каждом предприятии, отражая специфику его деятельности. Считают, что издержки производства лучше всего контролировать по местам возникновения, центрам затрат, центрам ответственности.

Управление затратами[4, с. 366] на производство и реализацию продукции осуществляется с целью изыскания резервов снижения себестоимости продукции и следовательно максимизации прибыли предприятия.

         Существует два  способа снижения себестоимости:

1. Экстенсивный способ -  сокращение до минимума затрат,  ликвидация обособленных подразделений и т.д.;

2. Интенсивный способ -  замена оборудования на более производительное,  изменение технологии производства на более продуктивную и прочее.

В экономической литературе выделяют следующие факторы и резервы снижения  затрат (элементы регулирования).

1. Повышение технического уровня производства. Это внедрение новой, прогрессивной технологии, механизация и автоматизация производственных подсобных работ приводит к сокращению численности рабочих, занятых на этих работах, а, следовательно, и к экономии цеховых и общезаводских расходов. Уменьшаются затраты и в результате комплексного использования сырья, применения экономичных заменителей, полного использования отходов в производстве. Большой  резерв таит в себе и совершенствование продукции, снижение ее материалоемкости и трудоемкости, снижение веса машин и оборудования, уменьшение габаритных размеров и др.

2. Совершенствование организации производства и труда, а также его оплаты. Достаточно значительную долю в структуре издержек производства занимает оплата труда (в промышленности России – 13-14%, развитых стран – 20-25%). Поэтому актуальна задача снижения трудоемкости выпускаемой продукции, роста производительности труда, сокращения численности административно-обслуживающего персонала.

Снижение себестоимости может произойти в результате изменения в организации производства; совершенствования управления производством и сокращения затрат на него; улучшения использования основных фондов; улучшение материально-технического снабжения; сокращение транспортных расходов; прочих факторов; повышающих уровень организации производства. Анализ себестоимости продукции и пути ее снижения диплом

Снижение текущих затрат происходит в результате совершенствования обслуживания основного производства (например, развитие поточного производства, повышения коэффициента сменности, упорядочения подсобно- технологических работ, улучшения инструментального хозяйства, совершенствования организации контроля за качеством работ и продукции).

Значительное уменьшение затрат живого труда может произойти при увеличении норм и зон обслуживания, сокращения потерь рабочего времени, уменьшения числа рабочих, не выполняющих норм выработки. Эту экономию можно подсчитать, если умножить количество высвобождающихся рабочих на среднюю заработную плату  в предыдущем году (с начислением на социальное страхование, с учетом расходов на спецодежду и т.п.) Дополнительная экономия возникает при совершенствовании структуры предприятия в целом. Она выражается в сокращении расходов на управление и в экономии заработной платы и начислений на нее в связи с высвобождением управленческого персонала. 
Успех мероприятий по снижению себестоимости зависит прежде всего от роста производительности труда рабочих,  обеспечивающим в определенных условиях экономию на заработной плате. Рассмотрим, в каких условиях при росте производительности труда на предприятиях снижаются затраты на заработную плату рабочих.

Увеличение выработки продукции на одного рабочего может быть достигнуто либо за счет организационно- технических мероприятий (благодаря чему изменяется, как правило, нормы выработки и соответственно им расценки за выполнение работы), либо за счет перевыполнения установленных норм выработки (без проведения организационно-технических мероприятий). Анализ себестоимости продукции и пути ее снижения диплом

В первом случае, когда изменяются нормы выработки и расценки, предприятие получает экономию на заработной плате рабочих. Объясняется это тем, что в связи со снижением расценок доля заработной платы в себестоимости единицы продукции уменьшается. Однако это не приводит к снижению средней заработной платы рабочих, так как проводимые организационно-технические мероприятия с соответствующим пересмотром норм выработки позволяет снизить себестоимость[4, с. 366] продукции за счет уменьшения доли заработной платы в единице продукции одновременно с ростом средней заработной платы рабочих.

Во втором случае, когда установленные нормы выработки и расценки не изменяются, величина затрат на заработную плату рабочих в себестоимости единицы продукции не уменьшается. Но с ростом производительности труда увеличивается объем производства, что приводит к экономии  по другим статьям расходов, в частности сокращаются расходы по обслуживанию производства и управлению. Происходит это потому, что в цеховых расходах значительная часть затрат (в общезаводских почти полностью)- условно-постоянные расходы. Это значит, что их общая сумма почти не изменяется в зависимости от выполнения плана производства. Отсюда следует, что, чем больше выпуск продукции, тем меньше доля цеховых и общезаводских расходов в ее себестоимости.

Важнейшее значение в борьбе за снижение себестоимости продукции имеет соблюдение строжайшего режима экономии на всех участках производственно-хозяйственной деятельности предприятия.

 Материальные затраты, как известно, в большинстве отраслей промышленности занимают большой удельный вес, поэтому даже незначительное сбережение сырья, и материалов, топлива и энергии при производстве каждой единицы продукции в целом по предприятию дает крупный эффект.

При улучшении использования основных фондов снижение себестоимости происходит в результате повышения надежности и долговечности оборудования; совершенствования системы планово предупредительного ремонта. Экономия исчисляется как произведение абсолютного сокращения затрат (кроме амортизации) на единицу оборудования (или других основных фондов) на среднедействующее количество оборудования (или других основных фондов).

Сокращение цеховых и общезаводских расходов способствует также экономное расходование вспомогательных материалов [16, с. 333], используемых при эксплуатации оборудования и на другие нужды. Анализ себестоимости продукции и пути ее снижения диплом

Значительные резервы снижения себестоимости заключены в сокращении потерь от брака и других непроизводственных расходов. Изучение причин брака, выявление его виновника дают возможность осуществить мероприятия по ликвидации потерь от брака, сокращению и наиболее полному использованию отходов производства.

3. Изменение объема и структуры  продукции, которые могут привести к относительному уменьшению условно –постоянных расходов (кроме амортизации), относительному уменьшению амортизационных отчислений, изменению  номенклатуры и ассортимента продукции и повышению ее качества.

ГЛАВАА2. АНАЛИЗ СЕБЕСТОИМОСТИ ВЫПУСКАЕМОЙ ПРОДУКЦИИ ЗАО  «РУСЬ»
2.1 Краткая характеристика ЗАО  «РУСЬ»
ЗАО  «РУСЬ» является юридическим лицом с момента его государственной  регистрации. ЗАО  «РУСЬ» создано 07 сентября  2005г.  Общество является юридическим лицом и строит свою деятельность на основании Устава и действующего законодательства Российской Федерации. Срок деятельности общества не ограничен. Участники общества несут материальную ответственность в размере своих вкладов. Общество может заключать от своего имени разрешенные законодательством сделки, приобретать имущественные права и нести обязанность, быть истцами и ответчиками в арбитраже, суде.

Вид деятельности ЗАО  «РУСЬ» -  производство пищевых продуктов,    покупателями являются физические и юридические лица.
Общество зарегистрировано по адресу: 352700, Российская Федерация, Краснодарский край, ст. Брюховецкая,  ул. Западная 37.

ЗАО  «РУСЬ» руководствуется Федеральным законом от 8 февраля 1998 г. N 14-ФЗ "Об обществах с ограниченной ответственностью" (с последними изменениями 11, 18 июля, 30 ноября, 6 декабря 2015г.) Настоящий Федеральный закон определяет в соответствии с Гражданским кодексом РФ правовое положение общества с ограниченной ответственностью, права и обязанности его участников, порядок создания, реорганизации и ликвидации общества. Общество имеет в собственности обособленное имущество, учитываемое на его самостоятельном балансе, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде. Общество может иметь гражданские права и нести гражданские обязанности, необходимые для осуществления любых видов деятельности, не запрещенных федеральными законами, если это не противоречит предмету и целям деятельности, определенно ограниченным уставом общества.

Цель деятельности – получение максимальной прибыли. Уставный капитал ЗАО  «РУСЬ» равен 250 000  рублей. Уставный капитал внесен наличными денежными средствами одним учредителем. Имущество предприятия составляют основные и оборотные средства, а также иные ценности, стоимость которых отражается в балансе предприятия.

Руководством деятельностью ЗАО  «РУСЬ» осуществляется генеральным директором. Денежные средства ЗАО  «РУСЬ» хранятся в учреждениях банков. Прибыль за вычетом сумм по обязательным платежам и по взаимоотношениям с бюджетами распределяется учредителями.     ЗАО  «РУСЬ» самостоятельно формирует свою структуру, штатное расписание, определяет формы и размеры оплаты труда. В ЗАО  «РУСЬ» функциональная организационная структура управления. Она наиболее удобна в связи с очень маленьким количеством персонала.  На ЗАО  «РУСЬ» работает 45 человек.

2.2Анализ затрат на производство продукции ЗАО  «РУСЬ»
Финансовый результат производственно-коммерческой деятельности ЗАО  «РУСЬ» за 2013-2017 гг. отражен в таблице 1.
Таблица 1
Динамика основных показателей производственной деятельности ЗАО  «РУСЬ»
	Показатели
	2013г.
	2014 г.
	2015г.
	2016г.
	2017г.

	Выпуск продукции, кг.
	1130821,43
	1116641,00
	120677,25
	1300495,85
	1324295,63

	Выручка от реализации, тыс. руб.
	25318,78
	28880,87
	33171,05
	39106,29
	40163,86

	Себестоимость, тыс. руб.
	25135,35
	28754,42
	33027,00
	38251,04
	39391,14

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	183,43
	126,45
	144,05
	855,25
	772,72

	Рентабельность продаж, %
	0,72
	0,44
	0,43
	2,19
	1,92


Анализ таблицы 1, показал, что данное предприятие ЗАО  «РУСЬ» за период 2013-2017г.г. выпуск продукции увеличился на 193474 кг; выручка от реализации увеличилась на 14845,1 тыс.руб.; себестоимость продукции увеличилась. на 14288,5 тыс. руб.; прибыль от продаж увеличилась на  589,29 тыс.руб.; рентабельность продаж увеличилась на 1,2%., это является положительной динамикой, но  очень низкий уровень рентабельности продаж в 2017г. составил 1,92%.
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График 1. Себестоимость продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2013-2017г.г.
Таблица 2
Данные об объеме производства

	Года
	План\факт
	Объем производства(тонн)

	2013г.
	план
	1054,6

	
	факт
	1130,8

	2014 г.
	план
	1065,30

	
	факт
	1116,64

	2015г.
	план
	1114,3

	
	факт
	1206,77

	2016г.
	план
	1267,56

	
	факт
	1300,5

	2017г.
	план
	1291,45

	
	факт
	1324,30


Таблица 3 
Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2013 год

	Элемент затрат
	Сумма, тыс. руб.
	Структура затрат, %

	
	план
	факт
	отклонение
	план
	факт
	отклонение

	Материальные затраты
	18000,94
	20179,11
	2128,17
	78,41
	80,08
	1,67

	Заработная плата
	650,52
	712,84
	62,32
	2,83
	2,84
	0,00

	Страховые взносы
	110,5
	115,13
	4,63
	0,48
	0,46
	-0,02

	Амортизация основных средств
	70,17
	78,01
	7,84
	0,31
	0,31
	0,00

	Прочие производственные расходы
	250,99
	342,14
	91,15
	1,09
	1,36
	0,27

	Итого произв. расходы
	19083,12
	21377,23
	2294,11
	83,12
	85,05
	1,93

	Коммерческие расходы
	3874,10
	3758,12
	-115,98
	16,88
	14,95
	-1,93

	Полная себестоимость
	22957,22
	25135,35
	2178,13
	100,00
	100,00
	

	Переменная часть
	18761,96
	20957,08
	2195,12
	81,73
	83,38
	1,65

	Постоянная часть
	4195,26
	4178,27
	-16,99
	18,27
	16,62
	-1,65


Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2013 год представлены  на графике 2.
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График 2. Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2013 год
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Вывод: за 2013 год фактические затраты превышают плановые на 2178,13 тыс. рублей или на 9,48%. Перерасход произошел по всем видам затрат, кроме коммерческих расходов. Экономия по ним составила 115,98 тыс. руб. Особенно большой перерасход наблюдается по материальным затратам (2128,17 тыс. руб.). Общая сумма затрат изменилась из-за увеличения объема выпуска продукции, уровня переменных затрат на единицу продукции и суммы постоянных расходов. Наибольший вес в структуре себестоимости занимают материальные затраты – 80,08%, следовательно, продукция материалоёмкая.

Таблица 4 

Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2014 г. 

	Элемент затрат
	Сумма, тыс. руб.
	Структура затрат,%

	
	план
	факт
	отклон.
	план
	факт
	отклон.

	Материальные затраты
	19800,13
	20158,87
	358,74
	74,16
	70,11
	-4,05

	Заработная плата
	649,85
	656,33
	6,48
	2,43
	2,28
	-0,15

	Страховые взносы
	92,54
	94,97
	2,43
	0,35
	0,33
	-0,02

	Амортизация основных средств
	194,32
	220,14
	25,82
	0,73
	0,77
	0,04

	Прочие производственные расходы
	2500,85
	2623,01
	122,16
	9,37
	9,12
	-0,24

	Итого произв. расходы
	23237,69
	23753,32
	515,63
	87,03
	82,61
	-4,42

	Коммерческие расходы
	3463,13
	5001,10
	1537,97
	12,97
	17,39
	4,42

	Полная себестоимость
	26700,82
	28754,42
	2053,60
	100,00
	100,00
	 

	Переменная часть
	20542,52
	20910,17
	367,65
	76,94
	72,72
	-4,22

	Постоянная часть
	6158,30
	7844,25
	1685,95
	23,06
	27,28
	4,22


За 2014 г. фактические затраты превышают плановые показатели на 2053,60 тыс. руб. или на 7,69%. Перерасход произошел по всем видам затрат, а особенно по материальным затратам на 358,74 тыс. руб. и коммерческим расходам на 1537,97 тыс. руб. Структура себестоимости в этом году изменилась: удельный вес затрат на сырье и материалы снизился до 70,11%. Это произошло за счет увеличение коммерческих расходов и, как следствие, роста их доли в общей структуре.
Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2014  год представлены  на графике 3.
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График. 3. Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2014  год

Таблица 5 
Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2015г.
	Элемент затрат
	Сумма, тыс. руб.
	Структура затрат,%

	
	план
	факт
	отклон.
	план
	факт
	отклон.

	Материальные затраты
	24900,88
	25377,05
	476,17
	77,04
	76,84
	-0,20

	Заработная плата
	914,13
	832,12
	-82,01
	2,83
	2,52
	-0,31

	Страховые взносы
	327,26
	297,90
	-29,36
	1,01
	0,90
	-0,11

	Амортизация основных средств
	110,34
	114,55
	4,21
	0,34
	0,35
	0,01

	Прочие производственные расходы
	1521
	1414,18
	-106,82
	4,71
	4,28
	-0,42

	Итого произв. расходы
	27773,61
	28035,80
	262,19
	85,93
	84,89
	-1,04

	Коммерческие расходы
	4547,80
	4991,20
	443,40
	14,07
	15,11
	1,04

	Полная себестоимость
	32321,41
	33027,00
	705,59
	100,00
	100,00
	 

	Переменная часть
	26142,27
	26507,07
	364,80
	80,88
	80,26
	-0,62

	Постоянная часть
	6179,14
	6519,93
	340,79
	19,12
	19,74
	0,62


Вывод: за 2015г. фактические затраты превышают плановые показатели на 705,59 тыс. руб. или на 2,18%. Перерасход произошел по прочим производственным затратам на 262,19 тыс. руб., коммерческим расходам – 443,40 тыс. руб., материальным затратам – 476,17 тыс. руб. По всем остальным статьям наблюдается экономия. Общая сумма затрат изменилась из-за увеличения объема выпуска продукции, уровня переменных затрат на единицу продукции и суммы постоянных расходов. По сравнению с предыдущим годом доля материальных затрат в структуре себестоимости увеличилась на 6,73%.
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График 4. Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2015 год

Таблица 6 

Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2016г.
	Элемент затрат
	Сумма, тыс. руб.
	Структура затрат,%

	
	план
	факт
	отклонение
	план
	факт
	отклонение

	Материальные затраты
	27900,18
	26577,13
	-1323,05
	74,17
	69,48
	-4,69

	Заработная плата
	914,33
	1158,45
	244,12
	2,43
	3,03
	0,60

	Страховые взносы 
	132,72
	137,11
	4,39
	0,35
	0,36
	0,01

	Амортизация основных средств
	274,12
	261,87
	-12,25
	0,73
	0,68
	-0,04

	Прочие производственные расходы
	3521,18
	5413,02
	1891,84
	9,36
	14,15
	4,79

	Итого произв. расходы
	32742,53
	33547,58
	805,05
	87,05
	87,70
	0,66

	Коммерческие расходы
	4872,45
	4703,46
	-168,99
	12,95
	12,30
	-0,66

	Полная себестоимость
	37614,98
	38251,04
	636,06
	100,00
	100,00
	

	Переменная часть
	28947,23
	27872,69
	-1074,54
	76,96
	72,87
	-4,09

	Постоянная часть
	8667,75
	10378,35
	1710,60
	23,04
	27,13
	4,09


Вывод: за 2016г. фактические затраты превышают плановые показатели на 636,06 тыс. руб. Перерасход произошел по заработной плате на 244,12 тыс. руб. и страховым взносам на 4,39 тыс. руб. Прочим производственным расход на 1891,84 тыс. руб., По всем остальным статьям наблюдается экономия. Общая сумма затрат изменилась из-за увеличения объема выпуска продукции, уровня переменных затрат на единицу продукции и суммы постоянных расходов. По сравнению с предыдущим годом доля материальных затрат в общей структуре себестоимости снизилась на 5,75%.
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График 4. Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2016 год

Таблица 7 
Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2017г.
	Элемент затрат
	Сумма, тыс. руб.
	Структура затрат,%

	
	план
	факт
	отклонение
	план
	факт
	отклонение

	Материальные затраты
	22924,14
	23957,74
	1033,60
	58,76
	60,82
	2,06

	Заработная плата
	4724,50
	4630,35
	-94,15
	12,11
	11,75
	-0,36

	Страховые взносы
	1954,56
	1657,66
	-296,90
	5,01
	4,21
	-0,80

	Амортизация 
	417,44
	441,18
	23,74
	1,07
	1,12
	0,05

	Прочие произв.расходы
	3284,91
	3247,35
	-37,56
	8,42
	8,25
	-0,17

	Итого произв. расходы
	33305,55
	33934,28
	628,73
	85,37
	86,15
	0,78

	Коммерческие расходы
	5707,63
	5456,86
	-250,77
	14,63
	13,85
	-0,78

	Полная себестоимость
	39013,18
	39391,14
	377,96
	100,00
	100,00
	

	Переменная часть
	29603,20
	30245,75
	642,55
	75,88
	76,78
	0,90

	Постоянная часть
	9409,98
	9145,39
	-264,59
	24,12
	23,22
	-0,90


Как видно из таблицы 7, фактические затраты ЗАО  «РУСЬ» в 2017г. выше плановых на 377,96 тыс. руб. Существенное увеличение затрат на сырье и материалы по сравнению с плановыми показателями связано с большим фактическим объемом выпуска продукции. Что касается структуры себестоимости. То она существенно изменилась по сравнению с начальным периодом с сторону уменьшения доли материальных затрат и увеличения доли затрат на заработную плату.
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График 5. Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ» за 2017 год

Таблица 8
 Исходные данные для факторного анализа общей суммы издержек на производство продукции за 2014 г. 

	Затраты
	Сумма

тыс. руб
	Факторы изменения затрат

	
	
	Объём выпуска продукции
	Переменные затраты
	Постоянные затраты

	По плану на плановый выпуск продукции
	26700,82
	план
	план
	план

	По плану, пересчитанному на факт. объем производства при сохранении плановой структуры
	27724,23
	факт
	план
	план

	По плановому уровню на фактический выпуск при факт.её стукруре
	27687,12
	факт
	план
	план

	Фактические при плановом уровне пост.затрат
	27061,8
	факт
	факт
	план

	фактические
	28754,42
	факт
	факт
	факт


1. С/с план = ∑ (ОП план * В план) + А план 

=(165,30*19,28)+6158,30=26700,82

2. С/с оп = ∑ (ОП план * В план)*К вп + А план 

=(1065,30*19,28)*1,05+6158,30=27724,23

3. С/с d = ∑ (ОП факт * В план) + А план 

=(1116,64*19,28)+6158,30=27687,12

4. С/с в = ∑ (ОП факт * В факт) + А план 

=(1116,64*18,72)+6158,30=27061,8

5. С/с факт = ∑ (ОП факт * В факт) + А факт 

=(1116,64*18,72)+7844,25=28754,42

Из таблицы 8 видно, что в связи с перевыполнением плана по выпуску товарной продукции в условно-натуральном выражении сумма затрат возросла на 1023 тыс. руб. Из-за уменьшения уровня удельных переменных затрат издержки на производство продукции уменьшились на 625 тыс. руб. 

Постоянные расходы возросли по сравнению с планом на 1693 тыс. руб., что также послужило одной из причин увеличения общей суммы затрат.

Таким образом общая фактическая сумма затрат выше плановой на 2053 тыс. руб., в том числе и за счет увеличения себестоимости на 1067 тыс. руб.

Таблица 9
 Исходные данные для факторного анализа общей суммы издержек на производство продукции за 2015г.
	№ п/п
	Затраты
	Сумма,  тыс. руб
	Факторы изменения затрат

	
	
	
	Объём выпуска продукции
	Переменные затраты
	Постоянные затраты

	1
	По плану на плановый выпуск продукции
	32321,41
	план
	план
	план

	2
	По плану, пересчитанному на факт. объем производства при сохранении плановой структуры
	34464,22
	факт
	план
	план

	3
	По плановому уровню на фактический выпуск при факт.её структуре
	34490,00
	факт
	план
	план

	4
	Фактические при плановом уровне пост.затрат
	32680,00
	факт
	факт
	план

	5
	фактические
	33027,00
	факт
	факт
	факт


1. С/с план = ∑ (ОП план * В план) + А план 

=(1114,30*23,46)+6179,14=32321,41

2. С/с оп = ∑ (ОП план * В план)*К вп + А план 

=(1114,30*23,46)*1,082+6179,14=34464,22

3. С/с d = ∑ (ОП факт * В план) + А план 

=(1206,77*23,46)+6179,14=34490,00

4. С/с в = ∑ (ОП факт * В факт) + А план 

=(1206,77*21,96)+6179,14=32680,00

5. С/с факт = ∑ (ОП факт * В факт) + А факт 

=(1206,77*21,96)+6519,93=33027,00

Из таблицы 9 видно, что в связи с перевыполнением плана по выпуску товарной продукции в условно-натуральном выражении сумма затрат возросла на 2143 тыс. руб. Из-за уменьшения уровня удельных переменных затрат издержки на производство продукции уменьшились на 1810 тыс. руб. 

Постоянные расходы возросли по сравнению с планом на 1347 тыс. руб., что также послужило одной из причин увеличения общей суммы затрат.

Таким образом общая фактическая сумма затрат выше плановой на 706 тыс. руб.

Таблица 10 
Исходные данные для факторного анализа общей суммы издержек на производство продукции за 2016г. 

	№ п/п
	Затраты
	сумма
	Факторы изменения затрат

	
	
	
	Объём выпуска продукции
	Переменные затраты
	Постоянные затраты

	1
	По плану на плановый выпуск продукции
	37614,98
	план
	план
	план

	2
	По плану, пересчитанному на факт. объем производства при сохранении плановой структуры
	38343,00
	факт
	план
	план

	3
	По плановому уровню на фактический выпуск при факт.её структуре
	38371,17
	факт
	план
	план

	4
	Фактические при плановом уровне пост.затрат
	36537,47
	факт
	факт
	план

	5
	фактические
	38251,04
	факт
	факт
	факт


С/с план = ∑ (ОП план * В план) + А план 

=(1267,56*22,84)+8667,75=37614,98

1. С/с оп = ∑ (ОП план * В план)*К вп + А план 

=(1267,56*22,84)*1,025+8667,75=38343,00

2. С/с d = ∑ (ОП факт * В план) + А план 

=(1300,5*22,84)+ 8667,75=38371,17

3. С/с в = ∑ (ОП факт * В факт) + А план 

=(1300,5*21,43)+8667,75=36537,47

4. С/с факт = ∑ (ОПфакт * В факт) + А факт 

=(1300,5*21,43)+10378,35=38251,04

Таблица 11
 Исходные данные для факторного анализа общей суммы издержек на производство продукции за 2017г. 

	№ п/п
	Затраты
	сумма
	Факторы изменения затрат

	
	
	
	Объём выпуска продукции
	Переменные затраты
	Постоянные затраты

	1
	По плану на плановый выпуск продукции
	39013,18
	план
	план
	план

	2
	По плану, пересчитанному на факт. объем производства при сохранении плановой структуры
	39750,00
	факт
	план
	план

	3
	По плановому уровню на фактический выпуск при факт.её стукруре
	39762,94
	факт
	план
	план

	4
	Фактические при плановом уровне пост.затрат
	39657,00
	факт
	факт
	план

	5
	фактические
	39391,14
	факт
	факт
	факт


1. С/с план =  (ОП план * В план) + А план 

=(1291,45*22,92)+9409,98=39013,18

2. С/с оп =  (ОП план * В план)*К вп + А план 

=(1291,45*22,92)*1,025 + 9409,98=39750,00

3. С/с d =  (ОП факт * В план) + А план 

=(1324,30*22,92)+ 9409,98 =39762,94

4. С/с в =  (ОП факт * В факт) + А план 

=(1324,30*22,84)+9409,98=39657,00

5. С/с факт =  (ОП факт * В факт) + А факт 

=(1324,30*22,84)+9145,39=39391,14
2.3 Анализ затрат на1 рубль произведенной продукции
Произведем анализ   темпов роста  затрат в таблице 12.

Таблица 12
	Годы
	Уровень показателя (коп)
	Темп роста(%)

	2014 г.
	99,4
	100

	2015г.
	99,5
	100

	2016г.
	97,7
	98

	2017г.
	98,8
	101


Из данной таблицы 12 видно, что предприятие снизило уровень затрат на рубль произведенной продукции на 0,6%.

Таблица 13 
Данные о выпуске товарной продукции за 2014 г. 

	Товарная продукция
	Сумма, тыс. руб.

	По плану
	29295,75

	Фактически при плановой структуре и плановых ценах
	30467,58

	Фактически по ценам плана
	30707,6

	Фактически по фактическим ценам
	31824,24


Таблица 14
 Расчет влияния факторов на изменение суммы затрат на рубль товарной продукции

	Затраты на рубль товарной продукции, коп.
	Фактор 

	
	Объем производства


	Структура производства


	Удельные переменные затраты
	Сумма постоянных затрат
	Отпускная цена

	План =26700,82/29295,75=91,1
	план
	план
	план
	план
	план

	Усл.1=27724,23/30467,58=90,9
	факт
	план
	план
	план
	план

	Усл.2=27687,12/30707,6=90,16
	факт
	факт
	план
	план
	план

	Усл.3=27061,8/30707,6=88,13
	факт
	факт
	факт
	план
	план

	Усл.4=28754,42/30707,6=93,64
	факт
	факт
	факт
	факт
	план

	Факт=28754,42/31824,24=90,35
	факт
	факт
	факт
	факт
	факт

	Общее изменение 90,35-91,1= -0,75
	-0,2
	-0,74
	-2,03
	5,51
	-3,29


Аналитические расчеты показывают, в 2014 г.  ЗАО  «РУСЬ» уменьшило затраты на рубль товарной продукции на 0,75 коп, в том числе за счет:

увеличения объема производства продукции на 0,2 коп. 

изменения структуры производства на 0,74 коп. 

повышения оптовых цен на продукцию на 3,29 коп.

изменения уровня переменных затрат на 2,03 коп 

а увеличение суммы постоянных расходов вызвало повышение этого показателя на 5,51 коп
итого  + 0,75 коп. 
Таблица 15 
Данные о выпуске товарной продукции за 2015г. 

	Товарная продукция
	Сумма, тыс. руб.

	По плану
	32649,00

	Фактически при плановой структуре и плановых ценах
	35261,00

	Фактически по ценам плана
	35358,36

	Фактически по фактическим ценам
	34996,33


Таблица 16 
Расчет влияния факторов на изменение суммы затрат на рубль товарной продукции

	Затраты на рубль товарной продукции, коп.
	Фактор 

	
	Объем производства


	Структура производства


	Удельные переменные затраты
	Сумма постоянных затрат
	Отпускная цена

	План =32321,41/32649,00=98,99
	план
	план
	план
	план
	план

	Усл.1=34464,22/35261,00=97,74
	факт
	план
	план
	план
	план

	Усл.2=34490,00/35358,36=97,54
	факт
	факт
	план
	план
	план

	Усл.3=32680,00/35358,36=92,43
	факт
	факт
	факт
	план
	план

	Усл.4=33027,00/35358,36=93,38
	факт
	факт
	факт
	факт
	план

	Факт=33027,00/34996,33=94,35
	факт
	факт
	факт
	факт
	факт

	Общее изменение 94,35-98,99= -4,64
	-1,25
	-0,05
	-4,11
	0,95
	-0,97


Аналитические расчеты показывают, что предприятие уменьшило затраты на рубль товарной продукции на 4,64 коп, в том числе за счет:

увеличения объема производства продукции на 1,4 коп. 

изменения структуры производства на 0,05 коп. 

повышения оптовых цен на продукцию на 0,97 коп.

изменения уровня переменных затрат на 4,11 коп,а увеличение суммы постоянных расходов вызвало повышение этого показателя на 0,95 коп
 итого , -4,64 руб.
Таблица 17 
Данные о выпуске товарной продукции за 2016г
	Товарная продукция
	Сумма, тыс. руб.

	По плану
	39547,87

	Фактически при плановой структуре и плановых ценах
	40338,83

	Фактически по ценам плана
	40575,60

	Фактически по фактическим ценам
	40835,70


Таблица 18 
Расчет влияния факторов на изменение суммы затрат на рубль товарной продукции

	Затраты на рубль товарной продукции, коп.
	Фактор 

	
	Объем производства


	Структура производства


	Удельные переменные затраты
	Сумма постоянных затрат
	Отпускная цена

	План =37614,98/39547,87=95,11
	план
	план
	план
	план
	план

	Усл.1=38343,00/40338,83=95,05
	факт
	план
	план
	план
	план

	Усл.2=38371,17/40575,60=94,57
	факт
	факт
	план
	план
	план

	Усл.3=36537,47/40575,60=90,05
	факт
	факт
	факт
	план
	план

	Усл.4=38251,04/40575,60=94,27
	факт
	факт
	факт
	факт
	план

	Факт=38251,04/40835,70=93,67
	факт
	факт
	факт
	факт
	факт

	Общее изменение 93,67-95,11= -1,44
	-0,06
	-0,48
	-4,52
	4,22
	-0,6


Аналитические расчеты показывают, что предприятие в 2016г. уменьшило затраты на рубль товарной продукции на 1,44 коп, в за счет:

увеличения объема производства продукции на 0,06 коп. 

изменения структуры производства на 0,48 коп. 

повышения оптовых цен на продукцию на 0,6 коп.

изменения уровня переменных затрат на 4,52 коп 

а увеличение суммы постоянных расходов вызвало повышение этого показателя на 4,22 коп
итого, -1,44 руб.
Таблица 19
 Данные о выпуске товарной продукции за 2017г. 
	Товарная продукция
	Сумма, тыс. руб.

	По плану
	42617,85

	Фактически при плановой структуре и плановых ценах
	43470,21

	Фактически по ценам плана
	43702,00

	Фактически по фактическим ценам
	43172,18


Таблица 20
 Расчет влияния факторов на изменение суммы затрат на рубль товарной продукции

	Затраты на рубль товарной продукции, коп.
	Фактор 

	
	Объем производства


	Структура производства


	Удельные переменные затраты
	Сумма постоянных затрат
	Отпускная цена

	План =39013,18/42617,85=91,54
	план
	план
	план
	план
	план

	Усл.1=39750,00/43470,21=91,44
	факт
	план
	план
	план
	план

	Усл.2=39762,94/43702,00=90,99
	факт
	факт
	план
	план
	план

	Усл.3=39657,00/43702,00=90,74
	факт
	факт
	факт
	план
	план

	Усл.4=39391,14/43702,00=90,14
	факт
	факт
	факт
	факт
	план

	Факт=39391,14/43172,18=91,24
	факт
	факт
	факт
	факт
	факт

	Общее изменение 91,24-91,54= -0,3
	-0,1
	-0,45
	-0,25
	-0,6
	1,1


Аналитические расчеты показывают, что предприятие в 2017г. уменьшило затраты на рубль товарной продукции на 0,30 коп, в том числе за счет:

увеличения объема производства продукции на 0,1 коп. 

изменения структуры производства на 0,45 коп. 

уменьшения суммы постоянных расходов на 0,6 коп.

изменения уровня переменных затрат на 0,25 коп.

а уменьшение оптовых цен на продукцию вызвало повышение этого показателя на 1,1 коп.
итого, -0,3 руб.
2.4 Анализ факторов, влияющих на изменение себестоимости продукции

Таблица 21 
 Выполнение плана по выпуску товарной продукции в 2014 г.
	Продукция
	Объем продаж, тыс. руб.
	Отклонение фактического выпуска продукции

	
	2013 год
	Отчетный 2014 г. 
	От плана
	От прошлого года

	
	
	план
	факт
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Хлеб «Любимый»
	25318,78
	27492,12
	28880,87
	1388,75
	5,05
	3562,09
	14,07


Отклонение от плана=факт-план

Отклонение в% от плана=[image: image17.png]OMEIORERUS oM MAAKA (MiEic.pyE.)

O naa (moie.py6.)



×100

Отклонение от прошлого года=факт отч.года-факт прошлого года

Отклонение в% от прошл.года=[image: image18.png]OMIIORERUS OM MPOUL1.2094 (mEc.pyB.)
O7 darm npour.codalmue.pys.)

X 100




По результатам таблицы можно сделать следующие выводы:

в целом по номенклатуре произошло превышение объема реализации 2014 г. над плановым показателем (на 5,05%) и над аналогичным показателем за предыдущий год (на 14,07%);

Таблица 22 
 Выполнение плана по выпуску товарной продукции в 2015г. 

	Продукция
	Объем продаж, тыс. руб.
	Отклонение фактического выпуска продукции

	
	2014 г.
	Отчетный

2015г.
	От плана
	От прошлого года

	
	
	
	
	

	
	
	план
	факт
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Хлеб «Любимый»
	28880,87
	30465,78
	33171,05
	2705,27
	8,88
	4290,18
	14,85


Из анализируемой таблицы 22, видно, что объем продаж в 2015г увеличился на 4290,18 тыс. руб или на 14,85%.. 
Таблица 23 
 Выполнение плана по выпуску товарной продукции в 2016г. 

	Продукция
	Объем продаж, тыс. руб.
	Отклонение фактического выпуска продукции

	
	2015г. 
	Отчетный 2016г. 
	От плана
	От прошлого года

	
	
	
	
	

	
	
	план
	факт
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Хлеб «Любимый»
	33171,05
	37876,24
	39106,29
	1230,05
	3,25
	5935,24
	17,89


Из анализируемой таблицы 23, видно, что объем продаж в 2016г увеличился на 5935,24 тыс. руб или на 17,89%., что является положительной динамикой.

Таблица 24 
 Выполнение плана по выпуску товарной продукции в 2017г. 

	Продукция
	Объем продаж, тыс. руб.
	Отклонение фактического выпуска продукции

	
	2016г. 
	Отчетный 2017г. 
	От плана
	От прошлого года

	
	
	
	
	

	
	
	план
	факт
	тыс. руб.
	%
	тыс. руб.
	%

	Хлеб «Любимый»
	39106,29
	38387,39
	40163,86
	1776,47
	4,63
	1057,57
	2,70


Из анализируемой таблицы 24, видно, что объем продаж в 2017г увеличился на 1057,57 тыс. руб или на 2,7%., прослеживается тенденция снижения, в сравнении с предыдущими годами.
Отклонение фактического выпуска товарной продукции от прошлого года имеет незначительно (+2,70%), что в абсолютном выражении составило 1057,57 тыс. руб., а фактического выпуска от плана всего +4,63%, что в денежном выражении составит соответственно 1057,57 тыс. руб. и 1776,47 тыс. руб.

Таблица 25
Исходные данные для факторного анализа себестоимости продукции в 2014 г. 

	Показатель
	план
	факт
	отклонение

	Объем производства, тонны
	1065,30
	1116,64
	51,34

	∑ пост. затрат тыс. руб
	6158,30
	7844,25
	1685,95

	∑ перем.затрат на ед.продукц., руб
	19,28
	18,72
	-0,56

	Себестоимость 1 ед. продукции, руб
	25,06
	25,75
	0,69
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Общее изменение себестоимости единицы продукции составляет

∆Собщ = Сф-Спл=25,75-25,06=0,69

В том числе за счет изменения

· Объема производства продукции ∆Сvвп=С усл1-С пл=24,80-25,06= -0,26 руб.

· Суммы постоянных затрат ∆Са= С усл2-С усл1=26,64-24,80=1,84 руб.

· Суммы удельных переменных затрат ∆Сь= С ф-С усл2=25,75-26,64= -0,89

Таблица 26 
Исходные данные для факторного анализа себестоимости продукции в 2015г. 

	Показатель
	план
	факт
	отклонение

	Объем производства, тонны
	1114,30
	1206,77
	92,47

	∑ пост. затрат тыс. руб.
	6179,14
	6519,63
	340,79

	∑ перем.затрат на ед.продукц., руб
	23,46
	21,96
	-1,5

	Себестоимость 1 ед. продукции, руб
	29,0
	27,37
	-1,63
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Общее изменение себестоимости единицы продукции составляет

∆Собщ = Сф-Спл=27,37-29,0= - 1,63

В том числе за счет изменения

· Объема производства продукции ∆Сvвп=С усл1-С пл=28,58-29 = -0,46 руб.

· Суммы постоянных затрат ∆Са= С усл2-С усл1=29,31-28,58= 0,73 руб.

· Суммы удельных переменных затрат ∆Сь= С ф-С усл2=27,37-29,31= -1,98

Таблица 27
Исходные данные для факторного анализа себестоимости продукции в 2016г. 

	Показатель
	план
	факт
	отклонение

	Объем производства, тонны
	1267,56
	1300,50
	32,94

	∑ пост. затрат тыс. руб
	8667,75
	10378,35
	1710,60

	∑ перем.затрат на ед.продукц., руб
	22,84
	21,43
	-1,41

	Себестоимость 1 ед. продукции, руб
	29,68
	29,41
	-0, 27
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Общее изменение себестоимости единицы продукции составляет

∆Собщ = Сф-Спл=29,41-29,68= - 0,27

В том числе за счет изменения

· Объема произв-ва продукции ∆Сvвп=С усл1-С пл=29,50-29,68= -0,18 руб.

· Суммы пост.затрат ∆Са= С усл2-С усл1=31,03-29,50=1,53 руб.

· Суммы удельных переменных затрат ∆Сь= С ф-С усл2=29,41-31,03= -1,62

Таблица 28
 Исходные данные для факторного анализа себестоимости продукции в 2017г. 

	Показатель
	план
	факт
	отклонение

	Объем производства, тонны
	1291,45
	1324,30
	32,85

	∑ пост. затрат тыс. руб.
	9409,98
	9145,39
	-264,59

	∑ перем.затрат на ед.продукц., руб
	22,92
	22,84
	-0,08

	Себестоимость 1 ед. продукции, руб
	30,21
	29,74
	- 0,47


[image: image38.png]


, 
используем метод цепной подстановки

С[image: image39.png]Ant
VBT

+Bm



 =[image: image40.png]= 422,92 =3021
eyl




С[image: image41.png]verl

Any
s

+Bm



=[image: image42.png]3409.98

ey T 2292 =23,95




С[image: image43.png]—_49
ye12 = o

+Bm



 =[image: image44.png]



С[image: image45.png]2

s

£+ Bg



 =[image: image46.png]42284 =12974
by




Общее изменение себестоимости единицы продукции составляет

∆Собщ = Сф-Спл=29,74-30,21= - 0,47

В том числе за счет изменения

· Объема производства продукции ∆Сvвп=С усл1-С пл=23,95-30,21= - 6,26 руб.

· Суммы постоянных затрат ∆Са= С усл2-С усл1=30,00-23,95=6,05 руб.

· Суммы удельных переменных затрат ∆Сь= С ф-С усл2=29,74-30,00= -0,26
ГЛАВА 3. ПУТИ СНИЖЕНИЯ СЕБЕСТОИМОСТИ ПРОДУКЦИИ ЗАО  «РУСЬ»
Одним из главных условий повышения эффективности работы предприятия является снижение себестоимости продукции. В условиях развитого рынка снижение себестоимости продукции считается одним из основных источников дополнительной прибыли предприятия и необходимым условием освоения и удержания рынков сбыта.
Из проведенного анализа во 2 главе анализа себестоимости выпускаемой продукции предприятия ЗАО  «РУСЬ», мною предложены следующие меры:
Основными источниками резервов снижения себестоимости продукции являются:

1) Увеличение объемов производства выпускаемой продукции. Анализ внутреннего рынка показывает насыщенность продукцией данного вида. Увеличение объемов производства возможно за счет выхода предприятия на новые рынки сбыта. т.е.увеличить количество точек сбыта  г. Тимашевск, ст. Каневская, г. Приморско- Ахтарск. 
Изменение номенклатуры и ассортимента производимой продукции является одним из важных факторов, влияющих на уровень затрат на производство. При различной рентабельности отдельных изделий (по отношению к себестоимости) сдвиги в составе продукции, связанные с совершенствованием ее структуры и повышением эффективности производства, могут приводить и к уменьшению и к увеличению затрат на производство.
В настоящий момент  данное предприятие реализует свою продукцию через розничную сеть – это магазины Магнит,  отдельные магазины по Брюховецкой и Брюховецкому району. Себестоимость в 2017г. 1 батона  хлеба  составила  29,74 рубля, а розничная  цена составляла  на 33,15 руб. за 1 батон, что меньше цены хлеба, предлагаемого фирмой АОА «Брюховецкий хлебозавод» розничная цена 1 батона хлеба 34,55 руб. При увеличении объема производства продукции возрастают только переменные затраты, сумма же постоянных расходов, как правило, не изменяется. В результате снижается себестоимость единицы продукции.

2) Снижение материальных затрат. Материальные затраты, как известно, занимают большой удельный вес в структуре себестоимости продукции, поэтому даже незначительное сбережение сырья, материалов, топлива и энергии при производстве каждой единицы продукции в целом по предприятию даст  крупный эффект. 

Предприятие изменяет материальные затраты начиная с их заготовки. Сырье и материалы входят в себестоимость по цене их приобретения с учетом расходов на перевозку, поэтому правильный выбор поставщиков материалов влияет на себестоимость продукции. Важно обеспечить поступление материалов от таких поставщиков, которые находятся на небольшом расстоянии от предприятия, а также перевозить грузы наиболее дешевым видом транспорта. При заключении договоров на поставку материальных ресурсов необходимо заказывать такие материалы, которые по своим размерам и качеству точно соответствуют плановой спецификации на материалы, стремиться использовать более дешевые материалы, не снижая в то же время качества продукции. 

3)  Внедрение новой техники, и автоматизации производственных процессов, совершенствование технологии, внедрение прогрессивных видов материалов позволят значительно снизить себестоимость продукции. При этом уменьшаться  амортизационные отчисления. Для этого необходимо научно подойти к выбору метода начисления амортизации, а также снизить период внедрения новой техники.
4) Совершенствование организации производства и труда. Снижение себестоимости произойдет в результате изменения в организации производства, совершенствования управления производством и сокращения затрат на него; улучшение использования основных фондов; улучшение материально-технического снабжения; сокращения транспортных расходов; прочих факторов, повышающих уровень организации производства. Повышение производительности труда. Заключается в пересмотре и  установлении оптимальных норм выработки на одного рабочего, стимулировании и мотивации рабочих, улучшении материально-технической базы, автоматизации и компьютеризации производственных процессов, пересмотре зон обслуживания на одного работника.  Опережающий рост производительности труда по сравнению с ростом средней заработной платы работающих - важное условие развития производства. Успех борьбы за снижение себестоимости решает прежде всего рост производительности труда рабочих, обеспечивающих в определенных условиях экономию по заработной плате. При этом необходимо добиваться увеличения выработки продукции на одного рабочего за счет осуществления организационно-технических мероприятий. Проведение таких мероприятий с соответствующим пересмотром норм выработки позволит снижать себестоимость продукции за счет уменьшения доли заработной платы в единице продукции одновременно с ростом заработной платы рабочих. Вместе с ростом производительности труда увеличивается объем производства, что приводит к экономии по другим статьям расходов, в частности сокращаются расходы по обслуживанию производства и управлению.

Рассчитаем экономию по затратам с учетом рекомендаций и результаты представим в таблице 29.
Таблица 29  

Затраты на производство продукции ЗАО  «РУСЬ»  
	Элементы затрат
	2017г.
	после предлагаемых мероприятий
	отклонение

	Материальные затраты
	23957,74
	39635,22
	15677,5

	Заработная плата
	4630,35
	5836,33
	1205,98

	Страховые взносы
	1657,66
	1750,90
	93,28

	Амортизация основных средств
	441,18
	421,18
	-20

	Прочие производственные расходы
	3247,35
	3372,2
	124,85

	Итого произв. расходы
	33934,28
	51015,83
	17081,5

	Коммерческие расходы
	5456,86
	5256,33
	-200,53

	Полная себестоимость
	39391,14
	56272,16
	+16882


В 2013г. планируется  увеличить  выпуск продукции хлеба «Любимый» 2250тыс. т, в сравнении с 2017г. 1324,3 тыс. т. , и при этом себестоимость единицы продукции  1 батона хлеба «Любимый»  составит  56272,16/2250 = 25,01  руб, что ниже себестоимости в 2017г. которая составляла 29,74 руб.
После предлагаемых мною мероприятий по снижению себестоимости единицы продукции,  видна положительная  тенденция  снижения на 4,74 руб.
ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Целью нашего исследования являлся анализ себестоимости выпускаемой продукции предприятия ЗАО  «РУСЬ» и разработать меры  по их снижению.
Для достижения поставленной цели мы решили ряд задач поставленных во введении. 

Первая задача исследования заключалась в рассмотрении теоретических основ анализа себестоимости продукции предприятии. 
Себестоимость продукции, работ или услуг - это денежное выражение суммы затрат, необходимых на производство и сбыт данной продукции, а более точно ее единицы. Под затратами понимаются выраженные в денежной форме затраты всех видов ресурсов: основных фондов, природного и промышленного сырья, материалов, топлива и энергии, труда, используемых непосредственно в процессе изготовления продукции и выполнения работ, а также для сохранения и улучшения условий производства и его совершенствования (более подробно затраты будут рассмотрены чуть ниже). Состав затрат включаемых в себестоимость продукции, их классификация по статьям определяются государственным стандартом, а методы калькулирования − самими предприятиями.

Себестоимость продукции, представляя собой затраты предприятия на производство и обращение, служит основой соизмерения расходов и доходов, т.е. самоокупаемости - основополагающей признака рыночного хозяйственного расчета. Себестоимость - один из важнейших показателей эффективности потребления ресурсов.

Систематически в течение года предприятие должно проводить анализ затрат с целью выявления внутрипроизводственных резервов их снижения, а также для анализа уровня и динамики изменения стоимости продукции. Для этого используется ряд показателей, основными являются такие показатели, как затраты на производство и реализацию всего объема товарной продукции, затраты на один рубль товарной продукции и себестоимость конкретного вида продукции.
Большое значение для правильной организации учета производственных затрат имеет их научно обоснованная классификация. Необходимость изучения структуры себестоимости обусловлена тем, что затраты предприятия на производство продукции различны по своей экономической природе и величине, а следовательно и по удельному весу в полной себестоимости. В связи с многообразием издержек производства их принято группировать по различным признакам в качественно однородные совокупности.

Группировка затрат по экономическим элементам. Чтобы выяснить, под влиянием каких факторов сформировался данный уровень себестоимости, в какой мере и в каком направлении эти факторы влияли на общую себестоимость, необходимо разделить различные расходы на группы, или элементы затрат.
В основу этой группировки кладется признак экономического содержания того или иного расхода. Затраты на сырье, топливо, на оплату труда и другие расходы в этом случае рассматриваются не просто как слагаемые себестоимости, а как возмещение затрат овеществленного и живого труда -возмещение потребленных предметов и средств труда и самого труда.

Среди затрат на производство выделяются следующие элементы:

· материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов);

· затраты на оплату труда;

· отчисления на заработную плату;

· амортизация основных фондов;

· прочие затраты.

Экономический анализ, как элемента управления затратами находится в тесной взаимосвязи с остальными его составляющими. Он строится на информации учета, отчетности, планов, прогнозов. Главная цель анализа – выявление возможностей более рационального использования производственных ресурсов, снижение затрат на производство и реализацию и обеспечение прибыли.
Состав затрат предприятия разнообразен. Это не только затраты на сырье и материалы, на заработную плату, амортизацию, но и затраты предприятия, связанные с уплатой налогов, штрафов, содержанием жилья на балансе предприятия, оплатой путевок для работников предприятия, строительством новых объектов основных фондов и т.д.

Результаты анализа служат основой для принятия управленческих решений на уровне руководства предприятием и являются исходным материалом для работы финансовых менеджеров.
Вторая  задача исследования заключалась в анализе себестоимости выпускаемой продукции ЗАО  «РУСЬ». Мы выяснили, что вид деятельности ЗАО  «РУСЬ» -  производство пищевых продуктов,    покупателями являются физические и юридические лица. Уставный капитал ЗАО  «РУСЬ» равен 250 000  рублей. Уставный капитал внесен наличными денежными средствами одним учредителем. Имущество предприятия составляют основные и оборотные средства, а также иные ценности, стоимость которых отражается в балансе предприятия.

За 2013 год фактические затраты превышают плановые на 2178,13 тыс. рублей или на 9,48%. Перерасход произошел по всем видам затрат, кроме коммерческих расходов. Экономия по ним составила 115,98 тыс. руб. Особенно большой перерасход наблюдается по материальным затратам (2128,17 тыс. руб.). Общая сумма затрат изменилась из-за увеличения объема выпуска продукции, уровня переменных затрат на единицу продукции и суммы постоянных расходов. Наибольший вес в структуре себестоимости занимают материальные затраты – 80,08%, следовательно, продукция материалоёмкая.

За 2014 г. фактические затраты превышают плановые показатели на 2053,60 тыс. руб. или на 7,69%. Перерасход произошел по всем видам затрат, а особенно по материальным затратам на 358,74 тыс. руб. и коммерческим расходам на 1537,97 тыс. руб. Структура себестоимости в этом году изменилась: удельный вес затрат на сырье и материалы снизился до 70,11%. Это произошло за счет увеличение коммерческих расходов и, как следствие, роста их доли в общей структуре.
За 2015г. фактические затраты превышают плановые показатели на 705,59 тыс. руб. или на 2,18%. Перерасход произошел по прочим производственным затратам на 262,19 тыс. руб., коммерческим расходам – 443,40 тыс. руб., материальным затратам – 476,17 тыс. руб. По всем остальным статьям наблюдается экономия. Общая сумма затрат изменилась из-за увеличения объема выпуска продукции, уровня переменных затрат на единицу продукции и суммы постоянных расходов. По сравнению с предыдущим годом доля материальных затрат в общей структуре себестоимости увеличилась на 6,73%.

В 2016г. фактические затраты превышают плановые показатели на 636,06 тыс. руб. Перерасход произошел по заработной плате на 244,12 тыс. руб. и страховым взносам на 4,39 тыс. руб. Прочим производственным расход на 1891,84 тыс. руб., По всем остальным статьям наблюдается экономия. Общая сумма затрат изменилась из-за увеличения объема выпуска продукции, уровня переменных затрат на единицу продукции и суммы постоянных расходов. По сравнению с предыдущим годом доля материальных затрат в общей структуре себестоимости снизилась на 5,75%. 
Фактические затраты ЗАО  «РУСЬ» в 2017г. выше плановых на 377,96 тыс. руб. Существенное увеличение затрат на сырье и материалы по сравнению с плановыми показателями связано с большим фактическим объемом выпуска продукции. Что касается структуры себестоимости. То она существенно изменилась по сравнению с начальным периодом с сторону уменьшения доли материальных затрат и увеличения доли затрат на заработную плату.
ЗАО  «РУСЬ» за период 2013-2017г.г. выпуск продукции увеличился на 193474 кг; выручка от реализации увеличилась на 14845,1 тыс.руб.; себестоимость продукции увеличилась. на 14288,5 тыс. руб.; прибыль от продаж увеличилась на  589,29 тыс.руб.; рентабельность продаж увеличилась на 1,2%., это является положительной динамикой, но  очень низкий уровень рентабельности продаж в 2017г. составил 1,92%.

В связи с перевыполнением плана по выпуску товарной продукции в 2014 г. условно-натуральном выражении сумма затрат возросла на 1023 тыс. руб. Из-за уменьшения уровня удельных переменных затрат издержки на производство продукции уменьшились на 625 тыс. руб. 

Постоянные расходы возросли по сравнению с планом на 1693 тыс. руб., что также послужило одной из причин увеличения общей суммы затрат.

Таким образом общая фактическая сумма затрат выше плановой на 2053 тыс. руб., в том числе и за счет увеличения себестоимости на 1067 тыс. руб.

В связи с перевыполнением плана по выпуску товарной продукции 2015г. в условно-натуральном выражении сумма затрат возросла на 2143 тыс. руб. Из-за уменьшения уровня удельных переменных затрат издержки на производство продукции уменьшились на 1810 тыс. руб.  Постоянные расходы возросли по сравнению с планом на 1347 тыс. руб., что также послужило одной из причин увеличения общей суммы затрат. Таким образом общая фактическая сумма затрат выше плановой на 706 тыс. руб.

Объем продаж в 2015г увеличился на 1057,57 тыс. руб или на 2,7%., прослеживается тенденция снижения, в сравнении с предыдущими годами.
Отклонение фактического выпуска товарной продукции от прошлого года имеет незначительно (+2,70%), что в абсолютном выражении составило 1057,57 тыс. руб., а фактического выпуска от плана всего +4,63%, что в денежном выражении составит соответственно 1057,57 тыс. руб. и 1776,47 тыс. руб.

Постоянные расходы возросли по сравнению с планом на 1693 тыс. руб., что также послужило одной из причин увеличения общей суммы затрат.

Таким образом общая фактическая сумма затрат выше плановой на 2053 тыс. руб., в том числе и за счет увеличения себестоимости на 1067 тыс. руб.

объем продаж в 2015г увеличился на 1057,57 тыс. руб или на 2,7%., прослеживается тенденция снижения, в сравнении с предыдущими годами.
Отклонение фактического выпуска товарной продукции от прошлого года имеет незначительно (+2,70%), что в абсолютном выражении составило 1057,57 тыс. руб., а фактического выпуска от плана всего +4,63%, что в денежном выражении составит соответственно 1057,57 тыс. руб. и 1776,47 тыс. руб.

Аналитические расчеты показывают, что  ЗАО  «РУСЬ»  в 2013г. уменьшило затраты на рубль товарной продукции на 0,75 коп, в том числе за счет: увеличения объема производства продукции на 0,2 коп. ; изменения структуры производства на 0,74 коп. ; повышения оптовых цен на продукцию на 3,29 коп.; изменения уровня переменных затрат на 2,03 коп ; а увеличение суммы постоянных расходов вызвало повышение этого показателя на 5,51 коп.
Аналитические расчеты показывают, что предприятие в 2017г. уменьшило затраты на рубль товарной продукции на 0,30 коп, в том числе за счет: увеличения объема производства продукции на 0,1 коп; изменения структуры производства на 0,45 коп. ; уменьшения суммы постоянных расходов на 0,6 коп.; изменения уровня переменных затрат на 0,25 коп.; а уменьшение оптовых цен на продукцию вызвало повышение этого показателя на 1,1 коп.
Третья задача исследования заключалась в разработке мероприятий по  снижению себестоимости ЗАО  «РУСЬ». 

Для улучшения снижению себестоимости ЗАО  «РУСЬ» предлагаем ряд мероприятий:

1. Увеличение объемов производства выпускаемой продукции
2. Снижение материальных затрат
3.   Внедрение новой техники, и автоматизации производственных процессов, совершенствование технологии, внедрение прогрессивных видов материалов позволят значительно снизить себестоимость продукции. При этом уменьшаться  амортизационные отчисления. Для этого необходимо научно подойти к выбору метода начисления амортизации, а также снизить период внедрения новой техники.
4) Совершенствование организации производства и производительности труда. Вместе с ростом производительности труда увеличивается объем производства, что приводит к экономии по другим статьям расходов, в частности сокращаются расходы по обслуживанию производства и управлению
Предложенные мероприятия оказались эффективными для улучшения. 
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